Karta informacyjna zasad udzielania zwrotnej pożyczki europejskiej
 I. Weryfikacja

Klient jest weryfikowany w istniejących podstawowych bazach gospodarczych, w tym również w BIK . 

II. Zdolność finansowa 
Zdolność finansowa liczona jest klasycznie w oparciu o przedstawione wyniki finansowe z uwzględnieniem przyszłych projekcji. 

III. Wysokość i czas finansowania
Zasadniczo przewidziane jest finansowanie do wysokości  2,5 mln zł na okres do 7-8 lat, jednak przy dużych, dobrze opisanych projektach  istnieje możliwość uzyskania pożyczki nawet do 10 mln zł. obecnie najbardziej popularne są pożyczki w wysokości  400 – 500 tys. zł udzielane na 5 lat.  Koszt finansowania wynosi nawet od 0,5 % w skali roku, średni w przedziale 3–5 %, dla przykładu rata (kapitał + odsetki) pożyczki 5 letniej w wymiarze 100 000 zł wynosi 1,8 – 2 tys. zł / miesięcznie.

 IV. Zabezpieczenie

Zabezpieczenie pożyczki stanowi weksel in blanco oraz zabezpieczenie pokrywające wartość pożyczki czyli np.: środki trwale czy nieruchomości pożyczkobiorcy. Jako zabezpieczenie przyjmowane są również środki trwałe (nowe i używane) które zostały nabyte za udzielone finansowanie. W sytuacji braku takich możliwości stosuję się poręczenie podmiotu zewnętrznego nawet do 60 %-70 % wartości pożyczki  (w niektórych województwach może występować brak możliwości uzyskania poręczenia). Koszt takiego poręczenia za cały okres finansowania wynosi  od 1 do 3 % poręczanej kwoty.

 V. Przeznaczenie 

Pożyczka może być wykorzystana na dowolny cel jak np.  na uruchomienie, prowadzenie i rozwój przedsiębiorstwa, szczegóły zależą od regionu działania. Generalnie pożyczki tego typu mają charakter finansowania o profilu inwestycyjno – obrotowym.
 VI. Wcześniejsza spłata

Istnieje możliwość wcześniejszej spłaty bez dodatkowych kosztów.

 VII. Preferowane podmioty

Finansowanie skierowane jest do podmiotów zatrudniających do 250 osób, o obrotach nie przekraczających równowartość 50 mln EUR. 

Uwagi

 1. Podmioty udzielające tego rodzaju pożyczek chętniej korzystają z zabezpieczeń na które banki nie wyrażają zgody. Dobre przykłady to wpis w hipotekę na drugim miejscu czy zabezpieczenie się na w pełni zamortyzowanych środkach trwałych.
 2. Pożyczkodawcy podchodzą też mniej rygorystycznie do takich elementów jak czas prowadzenia działalności gospodarczej, branża ,niższa punktacja w BIK czy okresowo gorsze wyniki finansowe.
