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Unia jest nadal najwiekszym eksporterem i importerem na swiecie.
Czasy jednak szybko sie zmieniaja. W ciagu najblizszych 10-15 lat 90 %
$wiatowego wzrostu gospodarczego bedzie sie odbywato poza Europa,

W ramach polityki handlowej UE — w tym biezacych negocjacji z USA
dotyczacych TTIP — mozna wykorzystac¢ ten wzrost do tworzenia miejsc
pracy wewnatrz Unii oraz do utrzymania wptywow za granica. Jakie
dziatania sa podejmowane, aby w XXI w. Europa mogta nadal konkurowac
z najlepszymi?

Polityka handlowa UE

Handel z korzyscig
dla kazdego

Krotkie podsumowanie
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KA HANDLOWA UE DZIS...

Handel ma kluczowe znaczenie dla rozwoju gospodarczego i zatrudnienia. Polityka
handlowa ulega jednak zmianom. Cecilia Malmstrém, komisarz UE do spraw handlu,

wyjasnia, dlaczego tak jest.

Dlaczego handel i polityka handlowa UE sg
tak istotne?

Handel od dawna ma kluczowe znaczenie dla pobudzania
wzrostu gospodarczego i tworzenia miejsc pracy. Obecnie
eksport z UE do panstw poza Europa przyczynia sie do ist-
nienia ponad 31 mIn miejsc pracy w 28 panstwach cztonkow-
skich i ponad 19 mln miejsc pracy w parstwach poza Europa.

Przewiduje sie ponadto, ze w najblizszych latach ok. 90 %
Swiatowego wzrostu gospodarczego bedzie sie odbywato
poza UE. Jezeli chcemy wykorzystaé ten rozwdj, musimy
by¢ w stanie utrzymac¢ dostep do tych rynkéw. UE prowa-
dzi zatem negocjacje w sprawie umdw handlowych z roz-
nymi panstwami, od Japonii po Tunezje. Z kolei przyszte
transatlantyckie partnerstwo handlowo-inwestycyjne (TTIP)
z USA pokrytoby jedna trzecia swiatowego handlu i 40 % glo-
balnej produkgiji.

Otwarcie na handel pozwala nam réwniez utrzymac
konkurencyjno$¢ poprzez zapewnienie unijnym przedsie-
biorstwom dostepu do najwiekszego zestawu czynnikow
produkcji po najlepszej cenie. Zyskujg na tym réwniez kon-
sumenci: dzieki handlowi mozemy korzysta¢ z nizszych
cen w sklepach oraz wiekszego wyboru produktéw i ustug
o wysokiej jakosci.

Jaki wptyw miata polityka handlowa UE
w ostatnich latach?

Polityka handlowa UE odniosta w ostatnich latach znaczne
sukcesy. Na przyklad, niedtugo minie pie¢ lat od podpisania
umowy o wolnym handlu z Koreg Potudniowa. Od momentu
ej wejscia w zycie eksport towaréw z UE do Korei Potudnio-
wej wzrdst 0 55 %, a eksport ustug - o ponad 40 %.

Zgodnie z ta umowa zniesiono naleznosci celne na niemal
wszystkie towary, ale takze — jako Ze byla to pierwsza umowa
handlowa UE nowej generacji — posunieto sie znacznie dale;j.
Ograniczono inne rodzaje barier handiowych, takich jak biu-
rokracja. Otwarto rynki ustug i inwestycji. Zawarto w niej
réwniez inne $rodki: od promowania konkurencyjnosci po
wspieranie zrownowazonego rozwoju.

Innymi przyktadami sg umowy z Gruzja, Motdawig i Ukra-
ng. Poza zniesieniem barier handlowych maja one na celu
dostosowanie przepiséw w krajach partnerskich do prawa

UE. Ich celem jest promowanie wyzszej jakosci norm w odnie-
sieniu do produktéw oraz zwigkszenie ochrony konsumen-
téw i srodowiska.

Jakie sg gtéwne wyzwania, przed ktérymi stoi
polityka handlowa UE?

Obecnie globalne fancuchy wartosci oznaczaja, ze towary
sktadaja sie z surowcow i czeici pochodzacych z caltego
$wiata. Dostep do nich po konkurencyjnych cenach jest row-
nie wazny dla przemystu UE jak dostep do rynkéw eksporto-
wych.

Ponadto produktom koncowym dodajg wartosci réw-
niez ustugi, wtasnosc intelektualna i inwestycje. Same ustugi
za$ — niezaleznie od tego, czy sg to ustugi finansowe, tury-
styczne czy ubezpieczeniowe - réwniez s przedmiotem eks-
portu. Polityka handlowa musi zatem obejmowac réwniez te
obszary.

UE wciaz jest przekonana, ze najlepszym podejsciem jest
podejscie wielostronne — innymi stowy - WTO. WTO dziata
jednak w oparciu o jednomysinos¢. Wypracowanie zgodnego
podejécia wirdd 164 cztonkdw nie jest tatwe. Zmienna réw-
nowaga gospodarcza na swiecie sprawia, ze punkt ciezkosci
stale sie przesuwa.

Rownolegle z nasza pracg w ramach WTO prowadzimy
zatem negocjacje w sprawie porozumien z grupami panstw,
takich jak porozumienie w sprawie handlu ustugami, ktére
w przyszto$ci moga przeistoczyc sie w porozumienia WTO.

Polityka handlowa w coraz wiekszym stopniu
spotyka sie z krytyka. Z czego to, pani
zdaniem, wynika?
Przed 20 laty polityka handlowa byta w wiekszosci obszarem
zarezerwowanym dla zagorzatych politykéw. W 1999 r. pod-
czas konferencji ministerialnej WTO w Seattle nastapit jednak
nagly wzrost publicznego zainteresowania kwestig dalszej
liberalizacji handlu. Polityka handlowa, ktérej nie ograniczaty
juz taryfy celne i kontyngenty taryfowe, stata sie nierozerwal-
nie zwigzana z polityka socjalng i srodowiskowa panstwa, jak
rowniez z ogélnymi krajowymi strategiami rozwoju.

Moze to prawda, jednak nie istnieje zaden powdd, dla
ktérego polityka handlowa miataby wptywac na inne obszary




ityki publicznej. UE zobowigzuje sie bowiem do zapew-
nia, aby jej umowy handlowe pozostawiaty Unii i pan-
om cztonkowskim catkowitg swobode stanowienia prawa
jcego w interesie publicznym.

Opinia publiczna wyraza wiele realnych obaw, wspa-
e jest wiec to, ze toczy sie dzi§ w Europie zywa i szeroko
rojona debata dotyczaca kwestii handlowych. Pojawia sie
nak rowniez wiele informacji budzacych niepotrzebng
ike, szczegélnie na temat TTIP. Ludzie potrzebuja faktow,
e bajek.

aczego opracowano nowg strategie ,Handel
corzyscig dla wszystkich”? Co Komisja chce
ten sposob osiagnac?
wa strategia ma na celu zwiekszenie skutecznosci polityki
dlowej UE, jesli chodzi o tworzenie mozliwosci eksporto-
ch, ktére z kolei przyczyniaja sie do powstawania nowych
sjsc pracy w catej Europie. Strategia ta jest ukierunkowana
dwno na interesy, jak i na wartoéci. Ustanowiono w niej
ze jasny plan dziatania na potrzeby przysztych negocjacji.
Ma ona réwniez na celu zwiekszenie przejrzystosci pro-
dzenia polityki handlowej poprzez otwarcie negocjacji na
kszg kontrole publiczna. W istocie nowa strategia stanowi
zposrednia odpowied? na intensywna debate publiczna
tyczaca handlu w UE. Przejrzysto$¢ stanowi centralny
ment tej debaty, w zwigzku z czym Komisja - w ramach
ygotowywania strategii — przeprowadzita konsultacje
etkami grup spoteczeristwa obywatelskiego i przedstawi-
lami rzadéw. W ten sposéb daje ona wyraz zobowiazaniu
misji Junckera, aby stucha¢ obaw obywateli UE i odpowia-
¢ na nie.

Jakie praktyczne zmiany wigzg sig

ze strategig ,Handlu z korzyscia dla
wszystkich”?

Nowa strategia sktada sie z czterech czesci: skutecznosci,
przejrzystoéci, wartosci i negocjacji. Wspomne tylko o kilku
kluczowych punktach.

W celu zapewnienia wiekszej skutecznosci zaktualizujemy
nasza polityke tak, aby odzwierciedlata nowe realia, takie
jak powstanie globalnych taricuchow wartosci, gospodarka
cyfrowa i handel ustugami. Pragniemy blizszego partner-
stwa z panstwami czlonkowskimi, Parlamentem Europej-
skim i zainteresowanymi stronami. W szczegolnosci chcemy
poméc matym i srednim przedsiebiorstwom w zawieraniu
wszelkich przysztych uméw handlowych.,

Jezeli chodzi o kwestie przejrzystosci, rozszerzamy zakres
érodkéw w rozmowach w sprawie TTIP na wszystkie negocja-
¢je handlowe UE.

W odniesieniu do wartosci obiecalismy chroni¢ prawo UE
i jej panstw cztonkowskich do regulacji zgodnych zinteresem
publicznym. Przyszte umowy beda za$ obejmowaty obszary,
takie jak zrownowazony rozwoj oraz sprawiedliwy i etyczny
handel.

W kwestii negocjacji nasz plan dziatarh obejmuje
ponowne ozywienie rozméw w ramach WTO, rozpoczgcie
nowych negocjacji z Australia i Nowg Zelandia oraz zapew-
nienie skutecznej realizacji umdw z panstwami Afryki i Kara-
ibow.

DG DS. HANDLU
> ec.europa.eu/trade/ oraz twitter.com/trade_eu

Strona internetowa komisarz Cecilii Malmstrom
» bit.ly/malmstromeu
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Nspdlna polityka handlowa stanowi centralny punkt integracji europejskiej od momentu wejscia

v zycie traktatu rzymskiego, czyli od blisko 60 lat. Obecnie UE jako najwiekszy eksporter i importer
1a swiecie znajduje sie w samym centrum ztozonej swiatowej sieci uméw handlowych, pomagajac
iczyni¢ z handlu kluczowy czynnik napedzajacy wzrost gospodarczy i zatrudnienie w Europie.
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SyTUuAcJA HANDLOWA UE - wrzesieh 2016 .

@ UE i unia celna (Andora, Monako, San Marino, Turcja)

@ Europejski Obszar Gospodarczy (Norwegia, Islandia, Liechtenstein)
® Obowiazujaca umowa preferencvma (umowa o 'g.'d nymhandlu, umowa 0 partnerstw1e gospodarczym, DCFTA)
o Umowa preferencyjna W uczeklwamu na przwemé!raf\?ﬁkaqe -
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odzi w zycie pierwsza transatlantyckiego partnerstwa wszystkich”, dzieki ktérej polityka handlowa
wa 0 partnerstwie handlowo-inwestycyjnego (TTIP) ma by¢ bardziej odpowiedzialna, skuteczna
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Zagraniczne
przedsiebiorstwa stworzyty
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UMOWY HANDLOWE UE
DLACZEGO WSZYSCY ODNOSIMY

KORZYSCI

iczby nie pozostawiaja zadnych watpliwosci: korzysci z handlu i inwestycji sa
gromne, Sprawia to, Ze polityka wolnego handiu UE jest istotnym zrédiem wzrostu
ospodarczego i zatrudnienia w Europie. Z tego wzgledu Komisja doklada wszelkich
taran, aby zapewnié jeszcze lepsze potaczenie Europy z gospodarka globalng.

nia Europejska jest najwiekszg gospodarka na Swie-

cie, najwiekszym eksporterem i importerem oraz
iodgcym inwestorem i odbiorca inwestycji zagranicznych.
hociaz mieszka w niej zaledwie 7 % ludnosci swiata, skupia
na ponad jedng czwartg Swiatowego bogactwa mierzonego
roduktem krajowym brutto (PKB) - catkowita wartoscig
ytwarzanych towaréw i ustug. A do takiego bogactwa
rzyczynia sie w znacznej mierze handel. Europejski handel
1graniczny towarami i ustugami stanowi 35 % unijnego PKB
o pie¢ punktdw procentowych wiecej niz w przypadku USA.
1z obecnie zrédlo utrzymania 31 min oséb w UE, czyli jednej
odmej sity roboczej, jest uzaleznione od eksportu. W przy-
tosci liczba ta bedzie nadal wzrastad.

1éwimy jednym glosem

dnolity rynek, ktéry zapewnia swobodny przeptyw towa-
w, ustug, 0sdb i kapitatu w granicach UE, jest fundamentem
Jolnosci Unii do tworzenia miejsc pracy dzieki wymianie

handlowej z innymi parstwami i regionami. Odpowiedzial-
nos¢ za ten rynek spoczywa na UE, a nie na rzadach krajo-
wych. UE zarzadza réwniez stosunkami handlowymi z reszta
$wiata. Méwigc jednym gtosem, UE liczy sie w miedzynarodo-
wych negocjacjach handlowych znacznie bardziej niz ktore-
kolwiek z panstw cztonkowskich wystepujace wytacznie we
wtasnym imieniu. Unia jest aktywnym partnerem gospodar-
czym i politycznym, ktdéry ma coraz szerszy zakres interesdéw
i zobowigzan zaréwno w skali regionalnej, jak i globalne].
tatwo dostrzec korzysci ptynace z takiego silnego wspol-
nego podejscia. Intensywniejsza wymiana handlowa oznacza
wiekszy wzrost gospodarczy w panstwach cztonkowskich, co
moze by¢ pomocne w przezwyciezeniu kryzysu gospodar-
czego. Handel zagraniczny od wielu dekad odgrywa dyna-
miczna role w napedzaniu wzrostu gospodarczego. W latach
1999-2010 wymiana handlowa z resztg Swiata podwoita sie,
a niemal trzy czwarte importu do UE objete jest zerowg lub
obnizona stawka celna. Unia jest najwiekszym partnerem
handlowym dla 59 panstw. Dla poréwnania, w przypadku
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VPLYW HANDLU NA ZATRUDNIENIE

DOCHODY

lezno$¢ miedzy handlem a zatrudnieniem jest oczywista. Przedsigbiorstwa

ijne eksportuja do panstw reszty Swiata niemal tyle samo co Chiny, a wigcej niz
zedsiebiorstwa z USA czy z jakiegokolwiek innego panstwa. Dzieki temu zatrudnienie
ajduje 31 min Europejczykéw. Innymi stowy, co siédme miejsce pracy w UE jest

lezne od eksportu.

andel zacheca przedsiebiorstwa do restrukturyzacji

i innowacji, umozliwiajac zaréwno im, jak i pojedyn-
m obywatelom korzystanie z mozliwosci, jakie oferuje nie-
annie zmieniajgcy sie globalny rynek.
Sieci handlu i inwestycji staja sie jednak coraz bardziej
rone. Produkcja towaréw nie odbywa sie juz tylko w jed-
n panstwie. Czesto towary skfadajg sie z surowcéw i kom-
entéw pochodzacych z catego
ata. Wlasnos¢ intelektualna
. patenty), ustugi i inwestycje
miez dodaja produktowi kon-
vemu wartosci. Takie globalne
cuchy wartosci staja sie coraz
7niejsze.
Ztozono$¢ ta sprawia, ze trud-
 jest zmierzy¢ zaleznosci miedzy
sartoscia na handel a rynkami
cy. Nie da sie juz obliczy¢, jak
le miejsc pracy wspieranych
-~ przez dziatalno$¢ eksportowa
anym panstwie wylgcznie przez

wzrosta o

W ciggu ostatnich 20 lat liczba
miejsc pracy w UE, ktdre
Asa zalezne od eksportu,

zardwno o wysokich, jak i nizszych kwalifikacjach. Ujawnito
ono bowiem, ze praca zwigzana z eksportem jest zazwyczaj
lepiej optacana niz praca w innym obszarze gospodarki. Bada-
nie wykazalo rowniez, ze eksport z UE wpiera znaczng cze$¢
miejsc pracy w niemal wszystkich paristwach w catej UE.

Potaczenie sit jest korzystne dla wszystkich. Ponad 16 %
Europejczykow pracujacych na stanowiskach zwigzanych

z eksportem mieszka w innym pan-
‘ stwie UE niz panstwo, z ktérego
eksportuje sie produkt gotowy lub
ustuge korncowa.

Przykladowo niemiecki eksport
zapewnia 6 200 000 miejsc pracy
w Niemczech oraz przyczynia sie
do istnienia 1 300 000 miejsc pracy
w przedsiebiorstwach produkuja-
cych komponenty lub $wiadczacych
ustugi w innych parnstwach czton-
kowskich. Kolejne 870 000 Niemcow
pracuje na stanowiskach zwiaza-
nych z eksportem z innych panstw

zglednienie przedsigbiorstw - | '
wadzacych eksport. Nalezy 1995

/niez wzig¢ pod uwage miejsca

cy w przedsiebiorstwach dostarczajacych czynniki pro-
cji, takie jak surowce, komponenty i ustugi. W coraz wiek-
m stopniu dziatania te wykraczaja poza granice panstw.
Konkurencyjno$¢ europejskich przedsiebiorstw zalezy
miez od mozliwosci uzyskania przez nie dostepu do czyn-
6w produkeji spoza UE po konkurencyjnych cenach. Jezeli
dzi o zatrudnienie, handel nie ogranicza sie bowiem do
portu, lecz dziata w obie strony.

tyw handlu na zatrudnienie i dochody

2015 r. DG ds. Handlu i Wspdlne Centrum Badawcze prze-
wadzily badanie dotyczace wptywu handlu na zatrud-
nie i dochody (zob. link ponizej). Badanie wykazato, ze
port stwarza mozliwosci dla wszystkich pracownikéw,

> cztonkowskich do panstw poza UE.

2015 Przyktad ten pokazuje korzysci ply-

nace z jednolitego rynku UE i jego

kluczowa role w utrzymaniu konkurencyjnosci unijnych przed-
siebiorstw.

Ponadto eksport z UE wspiera 19 mln miejsc pracy
poza Unig w przedsiebiorstwach dostarczajacych surowce
i komponenty oraz $wiadczacych ustugi. To, co jest zatem
korzystne dla Europy, jest rowniez korzystne dla naszych
partneréw. W swiecie objetym globalizacja interesy gospo-
darcze sg w coraz wiekszym stopniu od siebie zalezne.

Eksport z UE: wptyw na zatrudnienie i dochody
» bit.ly/exporteffects




il AR

A

ransatlantyckie partnerstwo handlowo-inwestycyjne (TTIP). Niewatpliwie kazdy miat
kazje juz o nim styszeé lub czytaé - nie tylko dlatego, ze jest to jeden z 10 priorytetéw
becnej Komisji. W jaki jednak sposéb TTIP - porozumienie handlowe nowej generacji
funkcjonowatoby w praktyce? Dlaczego to partnerstwo bytoby korzystne dla nas
iszystkich? Co z pojawiajgcymi sie na jego temat mitami?

TIP sktadatoby sie z trzech gtéwnych czesci: dostepu

do rynku, wspdtpracy regulacyjnej i zasad. Pierwsza
es¢ obejmowataby wzajemne otwarcie naszych rynkow.
zieki TTIP naleznosci celne naktadane obecnie na unijnych
sporteréw podczas odprawy celnej w USA zostatyby obni-
ne lub wyeliminowane. TTIP ufatwitoby réwniez przedsie-
orstwom oferowanie wielu rodzajéw ustug i zdobywanie
iméwien publicznych w USA oraz szybszg odprawe celng
roduktow.

Dzieki wspotpracy regulacyjnej wihasciwe organy z UE
JSA potaczytyby sity, aby pomdc obnizy¢ koszty biurokracji
a eksportujacych przedsiebiorstw, np. zwigzane z koniecz-
Hscig dwukrotnego testowania produktéw i dopuszczania
h na rynek. Koszty te sg szczegdlnie dotkliwe dla matych
zedsiebiorstw. Organy regulacyjne sprawdzityby, ktére

Rozwdj gospodarki

Handel jest wazny dla naszej gospodarki. Ze
zgromadzonych danych wynika, ze umowy
handlowe UE stymuluja wzrost gospodar-
czy oraz tworza nowe mozliwosci dla unijnych
przedsiebiorstw.

Tworzenie wiekszej liczby lepiej

ptatnych miejsc pracy

31 milionéw miejsc pracy w Europie jest uza-

leznionych od eksportu. Badania pokazuja

ponadto, ze takie miejsca pracy moga by¢ az
16 % lepiej ptatne niz miejsca pracy innego rodzaju. Obec-
e 5 milionéw takich miejsc pracy jest uzaleznionych od eks-
ortu do USA, a dzieki TTIP powstatoby ich jeszcze wiecej.

Ksztattowanie globalizacji

TTIP wyznaczyloby nowe podstawowe zasady

i normy. Moglyby one postuzy¢ za wzér dla

swiatowego handlu. To z kolei mogtoby nam

poméc w utrzymaniu wpltywdw i promowaniu
iszych intereséw w Swiecie, w ktérym coraz wiekszg role
igrywaja szybko rozwijajace sie gospodarki.

normy unijne i amerykanskie sg rbwnowazne, oraz prowadzi-
tyby $cislejszg wspodlprace przy opracowywaniu przepisow
w przysztosci, np. dotyczacych samochodéw elektrycznych.
Wszystko to odbywatoby sie bez uszczerbku dla ochrony
ludzi i Srodowiska.
czacym wymiany handlowej pomiedzy obiema stronami
wymiana taka odbywataby sie w tatwiejszy i sprawiedliwszy
sposob. Zasady te objetyby réznorodne kwestie - od biuro-
kracji przy odprawie celnej po wolng i uczciwg konkurencje.
Wdrozono by réwniez srodki, ktére pomogtyby matym przed-
siebiorstwom w petni korzysta¢ z TTIP.

TTIP przyniostoby oczywiste korzysci wszystkim Europej-
czykom. Ponizej przedstawiono szes¢ najwazniejszych:

Pobudzanie inwestycji

Juz obecnie UE oraz USA s3 najwiekszymi inwe-
storami zagranicznymi w swoich gospodarkach.
TTIP wprowadzitoby jasne i przewidywalne
zasady, ktére wspieratyby rozwéj i konkurencyj-
nos¢ unijnych przedsiebiorstw, przyczyniajac sie w ten spo-
s6b do generowania wzrostu i tworzenia miejsc pracy.

Ochrona praw pracowniczych
i ochrona srodowiska naturalnego

W ramach TTIP na pierwszym planie znala-

ztby sie zréwnowazony rozwdj. Pomogtoby to

zapewni¢ zrbwnowazone, rozliczalne i przej-
rzyste zarzadzanie globalnymi fancuchami dostaw przez
przedsiebiorstwa. Obejmowatoby ono réwniez przepisy
szczegdtowe dotyczace najrézniejszych kwestii — od bioréz-
norodnosci po miedzynarodowe normy pracy.

=

Oferowanie konsumentom
wiekszego wyboru

Otwarcie naszych rynkéw oznaczatoby szer-
szg oferte towardw i ustug dla konsumentéw
i przedsiebiorstw.




3ALENIE MITOW

kot TTIP narosty pewne mity co do jego przyszlych kon-
‘wengcji, przy czym towarzyszace im twierdzenia sa nielo-
zne. Najczesciej przytaczane sq nastepujace argumenty.

it 1
1P obnizy standardy dotyczace bezpieczeristwa Zywnosci
Furopie”.

kty

IP nie spowoduje obnizenia zadnego z wysokich stan-
rdéw UE dotyczacych bezpieczenstwa zywnosci. Sposob,
jaki regulujemy takie kwestie, jak organizmy zmodyfiko-
ane genetycznie (GMO) i bezpieczefistwo zywnosci, nie
rieni sie. TTIP nie bedzie zmuszato UE do importu zywno-
i zmodyfikowanej genetycznie, ktéra nie zostata jeszcze
twierdzona przez organy regulacyjne UE, ani wotowiny
hodowli opartej na stosowaniu hormondéw lub miesa
»chodzacego od klonow zwierzat.

Umozliwi ono jednak organom regulacyjnym UE i USA
spolng prace, aby pomoc w utatwieniu eksportu i importu
rzy pelnym poszanowaniu naszych przepisow dotyczacych
azpieczefistwa zywnosci.

it 2
TIP umozliwi poteznym przedsigbiorstwom amerykanskim
ytaczanie rzagdom proceséw sadowych”.

akty

anistwa UE podpisaty ponad 1 400 umow inwestycyjnych
riedzy soba, a takze z innymi panstwami nienalezacymi do
JE, aby przyciagnac zagranicznych inwestorow.

Umowy te obejmujq system rozstrzygania sporow mig-
lzy inwestorami a rzadami zwany rozstrzyganiem Sporow
nigdzy inwestorem a panstwem lub ISDS.

W TTIP chcemy zastapic ISDS nowym systemem sgdow
{s. inwestycji (ICS). Sktonitby on rzady do przestrzegania czte-
ech podstawowych gwarandji dla inwestoréw, jednoczesnie
vyraznie chronigc prawo rzadéw do wprowadzania regulacji
ezacych w interesie publicznym.

Inwestor bedzie mogt wniesc sprawe do ICS, wylacznie
ydy wykaze, ze rzad naruszyl co najmniej jedna z tych czte-
rech gwarancji. UE i USA wyznacza posiadajacych peine
cwalifikacje niezaleznych sedziow, ktorzy beda musieli prze-
strzegac rygorystycznego kodeksu postepowania. Rzady
i inwestorzy beda mieli prawo do odwolania si¢ od decyzji
sadu. Dostep do przestuchan i wszelkich dokumentow doty-
czacych sprawy bedzie otwarty dla publicznosci.

Nowa umowa z Kanada

UE zakonczyta niedawno negocjacje dotyczace kompleksowej
umowy gospadarczo-handlowej (CETA) z Kanada.

Umowa ta — gdy bedzie juz stosowana - zapewni unijnym przed-
siebiorstwom wigksze mozliwoéei rynkowe w Kanadzie i bedzie
wspierac tworzenie miejsc pracy w Europie. Przyniesie rozwiaza-
nie wielu kwestii, aby utatwi¢ prowadzenie intereséw 2 Kanada -
od zniesienia naleznoscl celnych | zlikwidowania ograniczen dla
uriijnych przedsigbiorstw w dostgpie do kanadyjskich zamowien
publicznych po otwarcie kanadyjskiega rynku ustug i pobudzanie
wiekszych inwestycji w obu kierunkach.

Oprécz zapewnienia korzysci gospodarczych umowa bedzie
takze obejmowata postanowienia sluzace ochronie srodowiska
oraz ochronie zdrowia | bezpieczefistwa konsumentow.

Mit 3
,TTIP zmusi rzady UE do prywatyzacji sektora ustug publicz-
nych, na ktérych wszyscy polegamy”.

Fakty

Kazda umowa handlowa UE zawiera szczegdlne gwarancje
dotyczace ustug publicznych. Po podpisaniu takich umow
rzady nadal mogq zarzadzac ustugami publicznymi wedlug
wiasnego uznania.

Moga na przykiad nadal definiowac zakres, ustug publicz-
nych” dowolnie szeroko i swobodnie decydowad o przy-
padkach, w ktorych zezwalaja na $wiadczenie danej ustugi
wylacznie w ramach sektora publicznego. W TTIP nie ma zapi-
séw, ktore uniemozliwialyby rzadom przywrécenie $wiad-
¢zenia przez sektor publiczny takiej uslugi publicznej, ktora
zostata wezeéniej zlecona podmiotom prywatnym. Przy czym
nieprzedtuzenie umowy z przedsiebiorstwem o swiadczenie
ustugi publicznej nie stanowi tez podstawy do ubiegania sig
o odszkodowanie.

Transatlantyckie partnerstwo w dziedzinie handlu
i inwestycji (TTIP) w przyblizeniu

> ec.europa.eu/ttip

> twitter.com/@EU_TTIP_team
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PRAWIDLOWE PROWADZENIE
POLITYKI HANDLOWEJ

‘apewnienie przejrzystosci, uwazne stuchanie i dotarcie do kazdej zainteresowanej
soby stanowia najwazniejsze kwestie w pracy Komisji nad polityka handlowa. Sa
o rowniez gtéwne priorytety komisarz Malmstrom. Wynika to z tego, ze prawidtowe

rowadzenie polityki

- takiej, z ktérej jak najwiecej Europejczykow odniesie korzysci

- 0znacza zaangazowanie na kazdym etapie wszystkich, w ktérych interesie leza wyniki

iegocjacji handlowych.

kuteczna polityka handlowa wymaga rozlegtego

wsparcia, dlatego DG ds. Handlu doklada staran
/ zakresie zapewniania przejrzystosci, wstuchiwania sie
/ gtos obywateli i dziatari informacyjnych, tak aby zadna
zainteresowanych stron nie czuta sie wytaczona. Oczywiscie
otyczy to w pierwszej kolejnosci ogdtu spoteczenstwa. Sze-
kie zastosowanie ma tutaj internet, dzieki ktéremu mozna
owiedzie¢ sie wiecej na temat zyczen ludzi i ich obaw w
dniesieniu do polityki handlowej UE. W przypadku samego
TIP DG ds. Handlu przeprowadzita cztery konsultacje online.
ublikuje réwniez regularnie posty na Twitterze dotyczace jej
rac zwigzanych z negocjacjamii wdrazaniem umoéw handlo-
rych (zob. ponizej).

DG ds. Handlu $cisle wspétpracuje réwniez z przedsta-
icielstwami Komisji w panstwach czlonkowskich UE, aby
<uteczniej dociera¢ do obywateli ze swoim przekazem,
oznawac zyczenia i obawy ludzi i w odpowiedni sposéb na
ie reagowac.

Praca przedstawicielstw obejmuje wystapienia w ramach
ublicznych debat i konferencji, docieranie do ministréw
adu, urzednikdw, parlamentarzystdéw i grup interesu oraz
oradzanie DG ds. Handlu w kwestiach o szczegélnym zna-
zeniu na szczeblu lokalnym. Przedstawicielstwa prowadza

rowniez dialog ze spoteczenstwem na Twitterze i opracowuja
tres¢ stron internetowych.

Zasadnicze znaczenie majg oczywiscie rzady krajowe.
Komisja otrzymuje od panstw cztonkowskich wytyczne nego-
cjacyjne w przypadku wszystkich podejmowanych negocja-
¢ji handlowych. Panstwa cztonkowskie musza jednomyslnie
zatwierdzi¢ wytyczne i ujmuja w nich omawiane kwestie oraz
wszelkie dozwolone granice, jakie moga wyznaczy¢ rzady.
Nastepnie w trakcie procesu negocjacyjnego DG ds. Handlu
prowadzi konsultacje z rzadami za posrednictwem cotygo-
dniowego Komitetu ds. Polityki Handlowej Rady. Negocja-
torzy z Komisji biorg w tym czasie udziat w wielu réznych
spotkaniach - od szczegdtowych technicznych dyskusji mie-
dzy urzednikami ds. polityki handlowej po spotkania z mini-
strami.

Komisja na biezaco informuje Parlament Europejski
o przebiegu negocjacji. Dokonuje tego gtéwnie za posred-
nictwem Komisji Handlu Miedzynarodowego w Parla-
mencie (znanej jako ,INTA”). Komisarz Malmstrom doktada
zdecydowanych staran, aby dotrze¢ do cztonkéw parlamen-
tow w panstwach cztonkowskich. Od poczatku 2015 r. spot-
kata sie z 21 parlamentami krajowymi.




Wzrosto zainteresowanie spotkaniami

spoteczenstwa obywatelskiego w sprawie
handlu i bierze w nich udziat coraz wigcej
organizacji i pojedynczych osob.”

rady ekspertow zewnetrznych

ds. Handlu spotyka sie rowniez regularnie z ekspertami
ynetrznymi w celu skorzystania z ich porad. Na przyktad
poczgtku rozmew w sprawie TTIP DG ds. Handlu powo-
 grupe doradcza skladajacq sig 2 16 0s6b. Jej cztonkowie
chodza zr6znych srodowiskidysponuja szerokim doswiad-
niem w zakresie przemystu i handlu, spraw konsumentow,
yw pracowniczych i ochrony ¢rodowiska, Cztonkowie grupy
radczej maja dostep do kluczowych dokumentéw — nawet

ofert sktadanych USA dotyczacych otwarcia rynkow UE,
sre w innym przypadku sa poufne. W zamian zapewniaja
5 ds. Handlu wysokiej jakosci doradztwo w kwestiach beda-
ch przedmiotem negocjacji. Szczegoly dotyczace czion-
w i sprawozdania z posiedzen dostepne sg online (zob. link
nizej).

DG ds. Handlu pragnie réwniez wystuchac innych grup
ajacych interes w polityce handlowe] UE, spotyka sig zatem
gularnie z przedstawicielami duzych i malych przedsig-
orstw oraz organow przemystowych. Wymiana handlowa
siera sie w koncu na mechanizmach prowadzenia intere-
w, ich wkiad jest zatem niezbedny. DG ds. Handlu stucha
dnak réwniez oséb z organizacji konsumenckich i roz-
>go rodzaju organizacji pozarzadowych, izb handlowych
raz zwigzkéw pracodawcow i stowarzyszen branzowych,
nigzkéw zawodowych, Europejskiego Komitetu Ekono-
iiczno-Spolecznego oraz odrodkéw analitycznych i badaczy.
dbywa sie to zaréwno w sposob formalny, jak i nieformalny.

0d 2014 r, liczba formalnych spotkar wzrosta do 25 rocz-
ie. DG ds. Handlu wprowadzita réwniez innowacyjne for-
yaty - od wydarzeri na szeroka skale, takich jak Dzien
olityki Europejskiej w 2015 r., po mniejsze warsztaty doty-
zace szczegolnych obszarow polityki handlowej, takich jak
niedzynarodowe negocjacje W sprawie umowy handlowe]
v sprawie towaréw srodowiskowych. Dzieki innym formal-
wym spotkaniom zainteresowane strony otrzymuja regularne
ktualizacje dotyczace opracowywania polityki lub rund
1egocjacyjnych.

Wzrosto zainteresowanie spotkaniami spoleczeristwa
»bywatelskiego w sprawie handlu i bierze w nich udzial coraz

vigcej organizacji i pojedynczych os6bh. W bazie danych DG
1s. Handlu zarejestrowanych jest obecnie ponad 440 grup
spoleczenistwa obywatelskiego, co oznacza wzrost o 40 %

w poréwnaniu ze stanem Z 2013 r. W 2014 r. DG ds. Handlu
rozpoczela organizacje specjalnych wydarzen podczas rund
negocjacyjnych w sprawie TTIP, tak aby grupy interesow
mogly przyjs¢ i omowic swoje priorytety z negocjatoramiz UE
i z USA. Na spotkaniu grupy intereséw TTIP w lutym 2016 1.
pojawito sie ponad 400 osoh, Sposrad nich 80 przedstawilo
zespolowi prezentacje i odpowiedzialo na jego pytania. DG
ds. Handlu spotyka sie réwniez pieformalnie z grupami prze-
mystowymi, zwiazkami zawodowymi, grupami konsumen-
tow oraz grupami ekologow. Ponadto drzwi negocjatoréw
pozostaja otwarte dla kazdego, kto zechce wyrazic swoje
nadzieje lub obawy.

Udostepnianie dokumentéw

Ostatnig istotng kwestia jest udostepnianie dokumentow.
Celem jest udostepnienie jak najwigkszej liczby dokumen-
tow dotyczacych polityki handlowej - nie tylko rzadom
i postom do Parlamentu Europejskiego, lecz rowniez 0go-
fowi spoleczenstwa. Na przykiad w przypadku TTIP DG ds.
Handlu poczynita bezprecedensowy krok, publikujac ponad
500 dokumentow online. Obejmuja one stanowiska negocja-
cyjne przedstawiajace cele UE w poszczegdlnych obszarach,
propozycje tekstu (tekstow prawnych), arkusze informacyjne
i najczesciej zadawane pytania, komunikaty prasowe i noty
informacyjne oraz sprawozdania z badan i spotkan.

DG ds. Handlu zawarla réwniez porozumienie ze SWo-
imi partnerami z USA, zgodnie 2 ktérym rzady panstw czion-
kowskich UE moga obecnie ustanawiac w swoich stolicach
czytelnie. W czytelniach tych ministrowie rzadu i urzgdnicy
oraz cztonkowie parlamentow krajowych moga mie¢ dostep
do tzw. tekstéw skonsolidowanych”. Negocjatorzy UE i USA
wspdlnie pracuja nad tymi tekstami prawnymi, majq zatem
do nich dzielone prawo wiasnosci.

Polityka handlowa i ty
» bit.ly/tradepolicy

TTIP - Dokumenty i wydarzenia
» bit.ly/ttipdocs

Na Twitterze:
» @Trade_EU
» @EU_TTIP_Team
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Wiecej informacji na temat polityki
handlowej UE:

ec.europa.eu/trade
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@Trade_EU na Twitterze




