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Stanowisko

Związku Rzemiosła Polskiego dot. projektu dyrektywy Parlamentu Europejskiego i Rady 
w sprawie zwalczania opóźnień w płatnościach w transakcjach handlowych


Związek Rzemiosła Polskiego reprezentując głównie mikro i małe firmy, w dużym stopniu narażone na negatywne skutki opóźnień w płatnościach za wykonane roboty, usługi czy dostarczone towary uważa, że potrzebne jest rozważenie zmian w dyrektywie 2000/35/WE, ale na pewno nie w kierunku tak radykalnym jak to się proponuje w projekcie nowej dyrektywy. 


Z doświadczenia wynika, że mikro i małe przedsiębiorstwa, mając zagwarantowane ustawą o terminach płatności prawo do odsetek za zwłokę, sięgają po nie tylko w skrajnych sytuacjach, w obawie przed utratą odbiorcy. 


 Jednak zdaniem Związku do problemu należy podejść w sposób bardzo wyważony, gdyż skutki regulacji dotyczyć będą wszystkich podmiotów gospodarczych w jednakowym stopniu.


Uważamy, że poprzez wprowadzenie wysokich opłat sankcyjnych nie można ograniczać prawa przedsiębiorców do swobodnego kształtowania treści umów pomiędzy przedsiębiorcami. Widzimy potrzebę rozróżniania sytuacji prawnej i ekonomicznej małego 
i dużego przedsiębiorcy - proponowane jednak zmiany w równym a może nawet bardziej dolegliwym stopniu mogą obciążyć słabszych ekonomicznie małych przedsiębiorców. 


Podważamy zatem zasadność - przewidzianej w dyskutowanym projekcie dyrektywy - rekompensaty w stałej wysokości od 3-5 % należnej kwoty, jeśli uiszczaniem takiej rekompensaty obciążane byłyby również małe i średnie przedsiębiorstwa.


Związek Rzemiosła Polskiego od wielu lat proponował ograniczenie opóźnień 
w płatnościach poprzez rozwiązania podatkowe, oparte na ustaleniu szczególnego momentu powstania obowiązku podatkowego (w VAT i w podatku dochodowym) przy sprzedaży 
z wydłużonym terminem płatności, uzależnionego od faktycznej zapłaty za dostawę. Jednak nie uzyskiwaliśmy w tym zakresie żadnego wsparcia. 

Zwracamy jednocześnie uwagę, że - według informacji posiadanych przez Związek Rzemiosła Polskiego – terminy zapłaty w transakcjach handlowych mają dla wielu mikro 
i małych przedsiębiorstw mniejsze znaczenie. Jako bardziej dolegliwe odbierane są przez nie praktyki obciążania dostawców wieloma dodatkowymi opłatami, m.in. za usługi marketingowe, stosowane głownie przez duże sieci handlowe.
Warszawa, 20 kwietnia 2010 roku
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